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Fiche de poste - Ingénieur Commercial Bioprocédés

Manpower Life Science Lyon, division spécialisée dans le recrutement pour les industries de la Santé,
accompagne ses clients dans leurs projets de recrutement stratégique et de développement.

Nous recherchons pour notre client, entreprise francaise a taille humaine et en forte croissance
spécialisée dans la conception et la commercialisation de solutions techniques innovantes pour
I'industrie pharmaceutique, un Ingénieur commercial bioprocédés (H/F).

Les missions

Rattaché-e directement a la Direction, vous jouerez un role central dans le développement commercial
sur toute la France.

Vos missions incluent :

o Elaborer des stratégies et plans d’action commerciaux en lien avec la Direction.

¢ Identifier et prospecter de nouveaux clients : phoning, mailing, événements, salons,
visites terrain.

e Accompagner les clients sur des projets techniques sur mesure, en collaboration avec
les équipes internes.

¢ Piloter I'ensemble du cycle de vente : de la détection des besoins au closing, suivi et
fidélisation.

e Assurer une veille active pour identifier les nouvelles opportunités du marché.

Le profil

e Dipléme Bac+3 a Bac+5 (chimie, bioprocédés ou domaine technique connexe).

e Expérience confirmée (minimum 5 ans)en développement commercial dans un
environnement technique.

e Connaissance du secteur pharmaceutique.

¢ Anglais professionnel.

e Autonomie, dynamisme et capacité a construire une relation de confiance avec vos
clients.

Les avantages

e Rémunération attractive : fixe de 45k€ a 60k€ + variable déplafonné + primes sur
objectifs.

e Véhicule de fonction, épargne salariale, CE.

e Programme d’intégration unique: un accompagnement personnalisé sur 6 mois
(coaching et formation) pour accélérer vos compétences relationnelles et
intrapreneuriales.

e Environnement dynamique et innovant dans une entreprise a taille humaine.

Postulez dés maintenant et devenez acteur-rice du développement d’une entreprise en pleine
expansion !



